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4432195330 

edgarbaez400@gmail.com 

Buenavista, Michoacán 

Soy licenciado en Comercio y Negocios Internacionales, con 22 años, apasionado por los deportes y los idiomas, con 

inglés avanzado y francés intermedio. Me considero responsable, proactivo, sagaz y asertivo, con gran capacidad 

para resolver problemas de manera efectiva. Tengo una comunicación clara y elocuente, y una mentalidad 

estratégica que me permite tomar decisiones fundamentadas y trabajar en equipo de manera eficiente. Busco 

aportar mis habilidades y energía al gobierno municipal, contribuyendo al desarrollo de proyectos que impacten 

positivamente en la comunidad. 

 

    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Español 

 

Inglés 

 

Lengua nativa 

Nivel Oral: Avanzado 

Nivel escrito: Avanzado 

CURSOS/OTROS 

CONOCIMIENTOS 

 

IDIOMAS 

 

CONTACTO 

 

Institución: Universidad La Salle Morelia 

Carrera: Comercio y Negocios Internacionales 

Especialidad: N/A 

 

Licenciatura 

   Año: 2020-2024 

 FORMACIÓN ACADÉMICA 

Residencia 

profesional 

        Año N/A 

 

Descripción 

Curso: LBFSV Gestion empresarial 

para pequeños negocios. Latino 

Business Foundation of Silicon 

Valley and my Own Business 

Institute. 

Institución: Santa Clar university  

Administrativas 

◌ Gestión de proyectos 

◌ Gestión de personal 

 
Técnicas 

Personales 

◌ Gestión de personal 

◌ Trabajo en equipo 

◌ Responsabilidad 

◌ Proactividad 

 

◌ Persuasión 

◌ Elocuencia 

◌ Empatía 

◌ Creatividad 

 

◌ Google 

◌ Office  

HABILIDADES 

 

 

Institución: Grupo Barco 
-Puesto:: Supervisor de logística marítima 
Descripción: Encargado del establecimiento de rutas marítimas para Mission de México con 

exportación proveniente de Uruapan-Manzanillo-Korea, realización de anexo 19, liberaciones, y 

maniobras  

EXPERIENCIA LABORAL 

Institución: Call2It 
-Puesto:: Supervisor de ventas 
Descripción: Realización de metas basadas en KPI, motivación y cumplimiento de metas diarias, 

mensuales y semanales de ventas de productos financieros de campañas bancarias. Capacitación 

a nuevos integrantes de la plantilla.  

Institución: Call2It 
-Puesto:: Supervisor de ventas 
Descripción: Realización de metas basadas en KPI, motivación y cumplimiento de metas diarias, 

mensuales y semanales de ventas de productos financieros de campañas bancarias. Capacitación 

a nuevos integrantes de la plantilla.  

◌ Organización 

◌ Multitarea  

 

◌ ERP 

◌ INCOTERMS  


